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 نام خدا به

 

 

 کسب و کار  یبرا یتجارت جهان یاز فرصت ها گی استفادهچگون

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 : فاطمه اسلامی میو تنظ یگردآور

 ICCالملل کمیته ایرانی کارشناس حوزه معاونت بین

 

 

 1403 هام نابآ
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 مقدمه

 یبر زندگ ،کالاها و خدمات به صورت روزانه با تولید و مبادله یتیکوچک، متوسط، بزرگ و چند مل یهاشرکت

در تلاش  (ICCالمللی )در همین راستا، اتاق بازرگانی بین .گذاردیم رینفر در هر گوشه از جهان تأث اردهایلیم

 سازدمشاغل آسان تر  یرا برا یالمللنیجارت باست، که ت

 

 یتجارت جهان یاز فرصت هاعلاوه بر استفاده  توانندای از مراحل تعیین شده، میها با طی کردن مجموعهشرکت

 باشند:ن مراحل شامل موارد زیر میای کنند.آغاز نیز خود را  یسفر صادرات جهان، کسب و کار خود یبرا

 

 

 یتجارت جهان یفرصت ها ییشناسا: اول گام 

عرضه محصولات و خدمات خود را در سراسر جهان  تمایل دارید و هستید یتجارت جهان یایدن ورود به اگر آماده

 است. یالملل نیدر سطح ب یتجار یشما، کشف فرصت ها یقدم در سفر تجار نیاول؛ نمایید

 

 :میچگونه شروع کن

 یخارج یکنندگان بالقوه در بازارها نیتام ای انیمشتر ییشناسا. 

  دیآ یکالاها و خدمات شما از کجا م یبراتقاضا پی بردن به اینکه. 

 یمنطقه ا یهرگونه منافع حاصل از توافقات تجار یبررس. 

 قانونیو الزامات  قیتحق یتعرفه ها. 

 

 یاصول تجارت جهاندوم: درک کردن  گام 

خاص خود همراه است. چه در حال  یها وهیو ش نیتجارت کالاها و خدمات در سراسر مرزها با مجموعه قوان

تسلط بر  .دیباش یدر بازار خارج یحضور تجار کی جادیبه دنبال ا ای - دیصادرات محصولات باش ایواردات 

 دهد.یم را داریپا یرقابت تیبه شما مز یدیکل یتجار یندهایفرآ
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 :میچگونه شروع کن

  وارداتاستاندارد تجارت صادرات و  یها وهیو ش نیقوانکشف کردن. 

 شما مناسب یمحل یاتاق بازرگان تیصادرات با حما یخدمات شما برا ایمحصول  ایکه آکردن این یابیارز 

 .ریخ ایاست 

 دیکن افتیدر نامهیو گواه دهیدر تجارت صادرات و واردات آموزش د. 

 

 دیبگذار شیمحصولات خود را در خارج از کشور به نماسوم:  گام. 

 یهاشگاهیصادرکنندگان موفق اغلب محصولات خود را در نما ،یخارج یشدن در بازارها دهیاز د نانیاطم یبرا

 یتقاضا برا جادیا یبرا یابزار قدرتمند نیا گذارند.یم شیکنندگان بالقوه به نما عیو توز انیبا مشتر یتجار

 .باشدمیروابط  جادیمحصولات شما و ا

 

 :میچگونه شروع کن

 قیمرتبط تحق و بازرگانی یتجار یها شگاهیها و نما شگاهینما ،یصنعت یشرکت در کنفرانس ها یبرا 

 .دیکن

 دیخود را زودتر رزرو کن شگاهیمحل نما. 

 دیخود به خارج از کشور آماده شو یغاتیتبل ابزارارسال محصولات و  یبرا. 

 

شما را در بازارهای تواند مسیر تجارتی می یالمللنیب یسند گمرک کی به عنوان،  ATAکارنه در این خصوص 

هنگام صادرات و واردات موقت محصولات خود در  المللی،د. با داشتن این سند گمرکی بینخارجی هموارد ساز

 معاف خواهید شد.در گمرک  اتیاز پرداخت عوارض و مال ،یکشور/منطقه گمرک 80از  شیب
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 ATAکارنه 

 

 

 

 

 

 

 

 

است که  یالمللنیب یسند گمرک کی شود،یخوانده م "کالاها یگذرنامه برا"اغلب با عنوان  ، کهATAکارنه 

 .کندیسال مجاز م کیتا  یصادرات و واردات کالاها را موقتاً بدون عوارض و حقوق گمرک

های مرزی گمرک، تشریفات اداری را کاهش داده و با ساده سازی و یکسان سازی مقررات گذرگاه ATAکارنه 

کشور، در هر نقطه از کشور  یورود یبرگشت از مباد ایرفت  ریدر مس ،یگمرک تیونقل کالاها را در ترانزحمل

 .دهدیقرار م رپوششیمقصد، ز

های گمرکی تعیین شده ، پذیرش موقت کالا، مستلزم گذراندن رویهATAنداشتن کارنه در صورت به طور خلاصه، 

 شود.باعث تسهیل، ساده سازی، کاهش هزینه ها و ایمن سازی می ATAکارنه . در هر کشور است

 

 

 یها ییاز دارااستفاده : چهارم گام IP  خود 

وکار شما و هم ( و رشد کسبIP) یمعنو تیمالک یهاییاستفاده از دارا یرا برا ییهاهم فرصت یتجارت جهان

 شوند. یو بررس یریگاندازه یبه درست دیکه با ،کندیرا ارائه م یخاص IP یهاسکیر

و  انیدر رابطه با ارائه دهندگان، مجوز دهندگان، مشتر IP د،یکن یم تیفعال یالملل نیکه در سطح ب یهنگام

 نکته مهم است. کیشما  یرقبا
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 :میچگونه شروع کن

 دارایکسب و کار شما  ایکه آاین دریافتن IP  ریخ ایاست. 

 یها ییتوان از دارا یکه چگونه مآموختن این IP خود محافظت کرد. 

 یها ییدارا دیتوان یچگونه م پی بردن به اینکه IP که به کسب و کار  ،دیکن تیریمد یخود را به گونه ا

 .دیافزایشما ارزش ب
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